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DOBRA RADA
NAD ZLATO

Na koupi automobilu nema nejen soukromd osoba a mnohdy ani mensi ¢i vétsi firma dostatek penéz
v hotovosti. Od toho jsou tady vSak riizné leasingové spolecnosti, které jsou schopny tento problém

vyresit.

Text: Jan Kvartek
Foto: Jan Kliment

ednou z docela mladych firem

v tomto hodné zajimavém seg-

mentu jeiFleet expert, ktera nabizi
pomérné neotrelé varianty mozného
financovani osobnich, ale i uzitkovych
vozidel doslova na miru. Jakeé sluzby
Ci jaké benefity prave tato spolecnost
nabizi a v ¢em je jina nez ostatni? Na to
a dalsi podrobnosti jsme se ptali jejiho
jednatele Karla Przeczka.

jedine¢ny benefit pro zameéstnance
a spolecne budeme budovat jejich loajali-
tu vaci jejich firme.

» To je tak slozité si vybrat viiz a finan-
covani?

Mozna se budete divit, nicméné
za celé desetileté obdobi, co se vhod-
né volbé financovani a typu vozidel
venujeme, snad nepamatuji dva stejne

Zakladame si na individualnim pfistupu
a skuteéném obchodu na podani ruky

» Miizete v kratkosti predstavit vasi
firmu?

Jsme tym profesiondlll s témer de-
setiletou zkuSenosti na trhu financo-
vani vozidel a s vice nez 2600 uspéesné
realizovanymiobchody. Mame to stésti,
Ze nas nase prace velmi bavi a je nasim
konickem.

» V cem spociva vase odlisSnost
amyslenka?

Ze vzdy stojime na strané kliental
Diky tomu, ze spolupracujeme s vetsinou
leasingovych spolecnosti a automobilek
na ceském trhu, jsme schopni pojmeno-
vat jeho potfeby a vybrat v tu chvili to
nejlepsi mozné financovani ¢i predmet
leasingu, ktery fesi jeho situaci, tak aby
byl maximalné spokojen. Ve zkratce:
pomulizeme s vybérem vhodného vozu
(osobni, nakladni, novy ¢i zanovni). Vy-
bereme nejvhodnéjsi nabidku financo-
vani (finan¢ni leasing, uveér, operativni
leasing.), tak jak bude pro konkrétni
vyuziti vozidel treba. Zajistime auta jako

obchody. Kazdy klient resi individualni
pozadavek, a ten je tfeba dikladné
zvazit a podivat se na néj z ruznych
stran. Hlavné z pohledu nejlepsi volby
z aktualné moznych! V tom je nase

pridana hodnota - absolutni orientace
na to, co je v tuto chvili idealni. Trh je
velmi zivy organismus a dynamicky
se meni. Klient vetSinou fesi porizeni
jen jednou do roka, mozna i déle, a to je
v autobyznyse ,rok svételny®. S nasimi
zkuSenostmi z denniho obchodovanit
dostane maximum spravnych infor-
maci, jimiz vyznamne Setri ¢as i penizel
Zakladame sina individualnim pfistupu
a skutecném obchodu na podani ruky.

» Kdo je vas typicky zakaznik?

Firma v rozmezi1az 100 vozidel s ¢ces-
kym majitelem, ktery vi nejlépe, co je pro
neéj dobré, a dokaze se sam odpovedné
rozhodnout. Zajimaji nas hlavné klienti, se
kterymi si mtizeme vzajemné divérovat
a obchody s nimi realizovat opakovane.

Fleet
expert

stantni fesenivozidelnemdme.

Individualni pristup ano!

. Pomoc s Vyhérem vhodného vozu

i

Pokud

dopravni spole¢nost s nékolika dodavkami, tak ten praveé fesi, aby viiz byl novy.
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Co vétSina klientli ocefiuje nejvice, je nizka vyse splatek, tak aby
jim viiz, ktery maji tzv. na praci, vydélaval hned od zaGatku.

Vzdyt nakup vozidel a jejich kolobéh ve
firme jsou takovy krevni obéh podnikani.

> Nabizite pouze leasing jako takovy,
nebo poskytujete i poradenskou sluzbu?

Poradenskou sluzbu predevsim - jde
o to, aby se klient nebal zeptat, dobra
radajej nebude NIC stat! V ramci naseho
kréda poskytujeme poradenské sluzby
ZDARMA a tak, aby byly skute¢né kon-
krétni a k uzitku.

» Ktery produkt je aktudlné nejza-
danéjsi?

Jednoznacné uvér se zlstatkovou
hodnotou a dale operativni leasing.

> Existuje v tomto oboru néjaka novin-
ka, kterou ostatni nenabizeji?

Pravéonenuvér se ztistatkovouhod-
notou - ja osobne mu predvidam vel-
kou budoucnost. V praxi rad predvedu
na konkrétnim prikladu: Po poradé na
spolecném fundovanem vybeéru vhod-
neého vozu pro vase podnikani:
® slozite akontaci ve vysi DPH,

@ tusidalsi mesic jako firma, ktera je
platce DPH, vynarokujete nazpet,
tzn. v cash flow vam penize nechy-
bi, a

® dale platite jen velmi nizké splatky;,

® posledni splatka je napriklad pri
pétiletém financovani navysena na
cca 28 % z porizovaci ceny.

V praxi tuto c¢astku v podstaté ne-
platite, jelikoz ji za vas zaplati uz na-
sledny kupec vaseho vozu. Rozdil mezi
splatkou a prodejni cenou pouzijete

Zajimaji nas hlavné klienti, se kterymi si mizeme vzajemné
divérovat a obchody s nimi realizovat opakované.

Se spolecniky Lukasem VoréSem (vievo) a Janem Muselem jsme tym
profesionalil s témér desetiletou zkuSenosti na trhu financovani vozidel.

jako novou akontaci na dalsi viz, a tu
si opét vynarokujete zpét, je to tedy
v podstate takoveé perpetuum mobile
na porizeni vozidel. Splatky jsou velmi
priznive, v podstate stinuji klasicky ope-
odpada zde dofakturace vice kilometr(i,
popripadé nadmeérného opotiebeni,
jak byva u operativniho leasingu ¢asto
zvykem. Vz je vas, a jen vy si o ném
rozhodujete. Co vétsina klienttl ocenuje
nejvice, je nizka vyse splatek, tak aby jim
vluz, ktery maji tzv. na praci, vydeélaval
hned od zac¢atku. Pokud budu pocitat
dnes testovany viiz Peugeot Rifter, jsme
schopni se timto zptisobem dostat az na
castku 4475 K¢ mesicné plus pojistka
pri vypujcni sazbé 4,55 %, a to mi prijde
skutecne neskutecneélll

Rad navstévuji srazy americkych vozidel — hlavné ty z Sedesatych let. Dle

mého to byla zlata éra automobilismu.
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TrAh' je velml zwy organismus a dynamlcky se méni. Klient vétSinou resi pofizeni
jen jednou do roka, mozna i déle, a to je v autobyznyse ,,rok svételny“.

» Jaky je rozdil ve financovani LUV
a osobnich aut?

U LUV rozhoduje hlavné vyse splat-
ky, tak aby klientovi viz opravdu hned
vydélaval. Pokud vezmu v potaz naseho
klasickeho zakaznika, napr. mensiho do-
pravce jezdiciho pro dopravni spolecnost
s nekolika dodavkami, tak ten prave
tesi, aby viiz byl novy. Nebyl jako ojetina
¢asovanou bombou na naklady a hlavne
aby svymi poruchami negeneroval sank-
ce vyplyvajici s povinnosti zabezpecit do-
pravuna,svelince’. To vse u nového vozu
odpada, vz jezdi, vydeélava, a prave tim,
ze splatka je tak nizka, vydelava ihned!

» Spolupracujete s nékterym z velkych
dealerti vozidel v CR?

Asi nejdominantnéji pravé s Peu-
geotem Domansky - je to skvély part-
ner, ktery ma skladem velké mnozstvi
dodavkovych vozidel, které tak radi pro
nase klienty financujeme. Navic Peu-
geot je skutecne typicky podnikatelska
znacka prave v oblasti LUV.

>» Mate néjakou specidlni zabavu
v dobé volna?

magazin uZitkovych vozii a autobusi 10/2018
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Rad navstévuji srazy americkych
vozidel - hlavné ty z Sedesatych let.
Dle mého to byla zlata éra automobilis-
mu. Kazdy chlap, kdyz vidi na kapoté
oznaceni 8.2, tak vi, ze to skutecne
v tomto pripadé neznamena spotiebu,
ale objem motorul ©
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Za celé desetileté obdobi, co se vhodné volbé financovani a typu vozidel
vénujeme, snad nepamatuji dva stejné obchody.
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» Corodina, mate nanicas?

Snazim se v ramci moznosti. Pokud to
jentrochujde, vyrazime s detmido prirody
pod sirdk. Vzdyt co mtZe byt hez¢iho nez
usinat s hvézdnym nebem nad hlavou. ©
Jsem rad, Ze jsou nase deti uz na tomto
zplisobu trdveni ¢asu zavislé. ©

Dékuiji zarozhovor. ¢



