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( Fleet expert

Na koupi automobilu nema nejen soukroma osoba, ale mnohdy ani mensi i vétsi firma dostatek penéz
v hotovosti. Od toho jsou tady v§ak rtizné leasingové spoleénosti, které jsou schopny tento problém

vyresit.

Jednou z docela mladych firem v tomto hodné zajimavém segmentu je i Fleet expert, kterd nabizi pomérné neotielé varianty mozného financovan
osobnich, ale i uzitkovych vozidel doslova na miru. Jakeé sluzby &i jaké benefity pravé tato spole¢nost nabizi a v éem je jind nez ostatni? Na to a dals
podrobnosti jsme se ptali jejiho jednatele Karla Przeczka. :

Mazete v kratkosti predstavit
vasi firmu?

Jsme tym profesiondll s téméf
desetiletou zkuSenosti na trhu
financovani vozidel a s vice nez
2600 uspésné realizovanymi ob-
chody. Mame to $tésti, ze nas
nase prace velmi bavi a je nasim
konickem.

V éem spociva vase odliSnost

a mysSlenka?

Ze vzdy stojime na strané kliental
Diky tomu, Ze spolupracujeme
s vétSinou leasingovych spolec-
nosti a automobilek na ¢eském
trhu, jsme schopni pojmenovat
jeho potreby a vybrat v tu chvili to
nejlepSi mozné financovani ¢i
pfedmét leasingu, ktery fesi jeho
situaci, tak aby byl maximalné
spokojen. Ve zkratce: pomUzeme

( 68 > AUTO TOP / bezen 2019

s vybérem vhodného vozu (osob-
ni, nakladni, novy ¢i zanovni).
Vybereme nejvhodnéj$i nabid-
ku financovani (finan¢ni leasing,
uveér, operativni leasing...), tak jak
bude pro konkrétni vyuziti vozidel
treba. Zajistime auta jako jedi-

necny benefit pro zaméstnance -

a spolec¢né budeme budovat je-
jich loajalitu vG¢&i jejich firmé.

To je tak slozité si vybrat viiz
a financovani?

Mozna se budete divit, nicméné
za celé desetileté obdobi, co se
vhodné volbé financovani a typu
vozidel vénujeme, snad nepama-
tuji dva stejné obchody. Kazdy
klient fesi individualni pozadavek,
a ten je tfeba diUkladné zvazit
a podivat se na né&j z rlznych
stran. Hlavné z pohledu nejlepsi

volby z aktualné moznych! V tom
je nase pfidana hodnota — abso-
lutni orientace na to, co je v tuto
chvili idedlni. Trh je velmi Zivy or-
ganismus a dynamicky se méni.
Klient vétsinou feSi pofizeni jen
jednou do roka, mozna i déle, a to
je v autobyznyse ,rok svételny“.
S nasimi zkusenostmi z denniho
obchodovani dostane maximum
spravnych informaci, jimiz vy-
znamné Setfi Cas i penize! Zakla-
dame si na individualnim pfistupu
a skute€ném obchodu na podani
ruky.

Kdo je vas typicky zakaznik?

Firma v rozmezi 1 az 100 vozidel
s Geskym majitelem, ktery vi nej-
lépe, co je pro néj dobré, a do-
kéze se sam odpovédné rozhod-
nout. Zajimaji nas hlavné klienti,

Dva podobné nebo stejné ob-
chody nepamatuiji.




Fleet expert )

se kterymi si miizeme vzajemné
ddvérovat a obchody s nimi rea-
lizovat opakované. Vzdyt nakup
vozidel a jejich kolobéh ve firmé
jsou takovy krevni obéh podni-
kani.

Nabizite pouze leasing jako
takovy, nebo poskytujete i po-
radenskou sluzbu?

Poradenskou sluzbu predevsim —
jde o to, aby se klient nebal
zeptat, dobra rada jej nebude
NIC stat! V ramci naseho kréda
poskytujeme poradenské sluzby
Zdarma a tak, aby byly skute¢né
konkrétni a k uzitku.

Ktery produkt
nejzadanéjsi?
Jednoznaéné Uvér se zlstatko-
vou hodnotou a déle operativni
leasing.

je aktualné

Existuje v tomto oboru néjaka
novinka, kterou ostatni nenabi-
zeji?
Pravé onen uvér se zlstatkovou
hodnotou - ja osobné mu predvi-
dam velkou budoucnost. V praxi
rad pfedvedu na konkrétnim pfi-
kladu: Po poradé na spole¢ném
fundovaném vybéru vhodného
vozu pro vase podnikani:

e slozite akontaci ve vysi DPH,

e tu si dalSi mésic jako firma,

ktera je platce DPH, vynaroku-

jete nazpét, tzn. v cash flow

vam penize nechybi, a

dale platite jen velmi nizké

splatky,

e posledni splatka je napfiklad
pfi pétiletém financovani na-
vySend na cca 28 % z pofizo-
vaci ceny.

V praxi tuto ¢astku v podstaté

neplatite, jelikoz ji za vas zaplati

uz nasledny kupec vaseho vozu.

Rozdil mezi splatkou a prodej-

ni cenou pouZijete jako novou

akontaci na dalsi viiz, a tu si opét
vynarokujete zpét, je to tedy

v podstaté takové perpetuum

Rozhovor

Se spoleéniky Luka$em Vérosem (vlevo) a Janem Muselem jsme tym profesionalli s téméF desetiletou

zkusSenosti s financovanim vozidel.

mobile na pofizeni vozidel.
Splatky jsou velmi pfiznivé,
v podstaté stinuji klasicky ope-
rativni leasing, ale co je nejdule-
vice kilometrd, popfipadé nad-
mérného opotiebeni, jak byva
u operativniho leasingu ¢asto
zvykem. Viz je vas a jen vy si
o0 ném rozhodujete. Co vétsina
klientl ocefiuje nejvice, je nizka
vySe splatek, tak aby jim viz,

Zajimaiji nas klienti, s nimiz si mGzeme dlvérovat.

ktery maji tzv. na praci, vydélaval
hned od zacatku. Pokud budu
pocitat dnes testovany viz Peu-
geot Rifter, jsme schopni se tim-
to zpUsobem dostat az na &astku
4475 K& meésicné plus pojistka
pfi vypljéni sazbé 4,55 %, a to
mi prijde skutec¢né neskutecné!!!

Jaky je rozdil ve financovani
LUV a osobnich aut?

U LUV rozhoduje hlavné vyse
splatky, tak aby klientovi vz
opravdu hned vydélaval. Pokud
vezmu v potaz naseho klasic-
kého zakaznika, napf. mensiho
dopravce jezdiciho pro dopravni
spole¢nost s nékolika dodavka-
mi, tak ten pravé fesi, aby viz
byl novy. Nebyl jako ojetina ¢a-
sovanou bombou na naklady,
a hlavné aby svymi poruchami
negeneroval sankce vyplyvajici
z povinnosti zabezpecit dopravu
na ,své lince“. To v§e u nového
vozu odpada, viz jezdi, vydéla-
va, a prave tim, Ze splatka je tak
nizka, vydélava ihned!

nékterym
vozidel

Spolupracujete s
z velkych dealert
v CR?

Asi nejdominantnéji pravé
s Peugeotem Domansky - je to
skvély partner, ktery ma skla-
dem velké mnozstvi dodavko-
vych vozidel, které tak radi pro
nase klienty financujeme. Navic
Peugeot je skute¢né typicky
podnikatelskd znacka pravé
v oblasti LUV.

Mate néjakou specialni zaba-
vu v dobé volna?

Rad navstévuji srazy americ-
kych vozidel - hlavné ty z Se-
desatych let. Dle mého to byla
zlata éra automobilismu. Kazdy
chlap, kdyz vidi na kapoté ozna-
Ceni 8,2, tak vi, Ze to skute¢né
v tomto pfipadé neznamena
spotfebu, ale objem motoru!

Co rodina, mate na ni ¢as?
Snazim se v ramci moznosti.
Pokud to jen trochu jde, vyrazi-
me s détmi do pfirody pod Sirak.
Vzdyt co mize byt hezéiho nez
usinat s hvézdnym nebem nad
hlavou. Jsem réad, Ze jsou nase
déti uz na tomto zpUsobu trave-
ni ¢asu zavislé.

Dékuji za rozhovor. m
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